Sparkassenzeitung vom 08.02.2008

Sparkasse Freiburg-Ndérdlicher Breisgau griindet Factoring-Gesellschaft

Mittelstandsgerechte Lésung

In Medien war zu lesen, dass Factoring
als Finanzierungsinstrument an Ak-
zeptanz gewinnt. Diese Signale hat die
Sparkasse Freiburg-Nardlicher Breis-
gau aufgenommen. Dabei wollen wir
unserer Hauptklientel, dem Mittel-
stand, die gleichen Chancen einrdu-
men, wie sie auch ,Grolbunterneh-
men" in Deutschland erhalten. Des-
halb bietet unsere Sparkasse ihrer
mittelstindischen Kundschaft ein Fac-
toringmodell, das deren Bediirfnisse
abdeckt.

HORST KARY

inter der Gesellschaft fir Mittel-
H standsfactoring mbH verbergen
sich als Gesellschafter die Crefo
Factoring Plorzheim mit 90 Prozent der
Anteile und die Sparkassen-Beteili-
gungsgesellschaft der Sparkasse Frei-
burg-Nirdlicher Breisgau mbH, welche
zehn Prozent am Stammkapital halt
und eine 100-prozentige Tochter un-
seres Hauses ist. Aufgabe der Gesell-
schaft filr Mittelstandsfactoring mbH
15t es, unseren Kunden das Pradukt Fac-
toring in mittelstandsgerechter Art und
Weise anzubieten, wobel wir selbstver-
standlich auch Nichtkunden mit Rat
und Tat zur Seite stehen.
Gerade die kleinen" mittelstindi-
schen Unternehmen fiirchten negative
Auswirkungen, wenn sie ihre Forderun-

gen an Factoring-Gesellschaften verkau-
fen. Um diesen Befiirchtungen zu be-
gegnen, bieten wir neben dem iiblichen
Factoring das ,Stille Factoring”, bei dem
der Debitor iiber den Verkauf der Forde-
rungen nicht informiertwird, an. Im Ge-
gensatz zum liblichen Factoring bezahlt
der Debitor auf ein Konto des Factoring-
Kunden, wobei dieser das Debitoren-
Management behalt und die Forderun-
gen treuhdnderisch filrden Factor (GEM)
verwaltet. Flexible Strukturen sowie
kurze Entscheidungswege ermdéglichen
individuelle und makgeschneiderte La-
sungen. Dabei wird der Handlungs-
spielraum des Kunden nicht durch zu
starre Vorgaben eingeschrankt,

Die Auszahlungsbedingungen der
Gesellschaft fiir Mittelstandsfactoring
mbH (GIM) werden an folgendem Bei-
spiel deutlich: Die GIM kauft grundsétez-
lich die Bruttorechnung {also inklusive
Umsatzsteuer) an. Am darauffolgenden
Werktag erhdlt der Kunde 90 Prozent
des Brutlorechnungsbetrages abzig-
lich der vereinbarten Factoringgebiihr,
Die GIM weist einen Sicherheitseinbe-
haltin Hiéhe von zehn Prozent derange
kauften Bruttorechnung aus. Sobald
der Debitor geleistet hat, erhdlt der Fac-
toringkunde die einbehaltenen zehn
Prozent abziiglich der Zinsen [ir eben
diese Bevorschussung,

Auch die Kostenstruktur ist filr die
Kunden transparent und nachvollzieh-

bar. Neben der Factoringgebiihr, welche
nur auf tatsdchlich angekaufte Rech-
nungen {und nicht aut den Bruttojah-
resumsatz) berechnet wird, fallen Zin-
sen flir die Dauer der Bevorschussung
einerjeden Rechnung an. Als letzte Kos-
tenkomponente gibt die GIM die Prif-
gebiithren der Warenkreditversiche-
rung an den Kunden weiter. Diese wer-
den einmal pro Debitor und pro Jahr be-
rechnet. Falls vorm Kunden gewiinschi,
bietet die GfM auch eine so genannte
All-in-Gebihr an.

Damit sind die Vorteile des Fac-
torings eindeutig erkennbar: Neben der
verbesserten Liquiditat hat der Fac-
toringkunde die Garantie der vollstan-
digen Absicherung seiner Forderun-
gen. Daritber hinaus profitiert er von
den kiirzeren Forderungslaufzeiten
und einer transparenten Kostenstruk-
tur.

Mach einer eineinhalbjiahrigen
erfolgreichen Testphase mit kleineren
bis mittleren Kunden verzeichnen wir
bis heute eine aulfergewdhnlich grofie
Nachfrage von Kunden, die speziell am
stillen Factoring interessiert sind. Die
jahrlichen Umsdtze dieser potenziellen
Neukunden reichen von 500 000 Euro
bis hin zu 25 Millionen Euro.

m DerAutorist Vorstondsvorsitzender der
Sparkasse Freiburg-Ndrdlicher Breis-
gou.



